
Werkstudent für den Bereich
Partnermanagement / Sales (m/w/d)

Das sind Deine Aufgaben

▪ Unterstützung bei der Pflege und Entwicklung von Beziehungen zu unseren bestehenden
Technologie- und Geschäftspartnern

▪ Vorbereitung und Organisation von Partnermeetings, W orkshops und Veranstaltungen sowie
Erstellung von Präsentationen, Reports und M arketingmaterialien für Partneraktivitäten

▪ M itarbeit bei der Entwicklung und Optimierung von Vertriebs- und Partnerstrategien

▪ Unterstützung im M anagement von anbahnenden und bestehenden Partnerschaften sowie
deren W eiterentwicklung

▪ Pflege und Erweiterung der CRM -Datenbank mit relevanten Kunden- und
Partnerinformationen und des internen W issensmanagements

▪ Recherche und Analyse von M arkt- und W ettbewerbstrends im Partnerumfeld

▪ Unterstützung bei administrativen Aufgaben wie Vertragsmanagement und Dokumentation

Das wünschen wir uns von Dir

▪ laufendes Studium der Fachrichtung M athematik, Informatik, Naturwissenschaften, Technik
(M INT), W irtschaftsw issenschaften, Informationsmanagement oder ein vergleichbarer
Studiengang

▪ Du brennst für die aktuellen IT-Themen unserer Zeit und technologische Innovationen

▪ Du hast hervorragende Kommunikations- und Organisationsfähigkeiten und bist mit Spaß und
Deiner positiven Einstellung bei der Sache

▪ Du überzeugst durch Deine analytische, selbstständige und zuverlässige Arbeitsweise

▪ Du arbeitest gerne an vertrieblichen Erfolgen und verfolgst Deine Ziele ehrgeizig

▪ Du bist erfahren und sicher im Umgang mit M S Office, insbesondere PowerPoint und Excel

▪ Du verfügst über sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in W ort und Schrift

Working@CONET

W ertschätzung heißt bei CONET, dass sich Einsatz auch in besonderen Arbeitgeberleistungen
auszahlt, z.B.

Begleitung durch
Paten

flexible Arbeitszeit-
gestaltung

hybrides Arbeiten Frühzeitige
Einbindung in

Projekte

Corporate Benefits

Die CONET Solutions GmbH bietet unter dem M otto "IT-W elten verbinden!" innovative IT-
Lösungen in den Bereichen Data Intelligence & KI, D igitalisierung, Cyber Security, Strategic IT
M anagement und Software Engineering an.

Zur Verstärkung unseres Partnermanagements suchen wir dich in unserem Sales Team.

Bonn oder Koblenz

Du findest uns auch auf:

    

Jetzt bewerbenJetzt bewerben

CO NET Solutions G m bHCO NET Solutions G m bH

Die CONET Solutions GmbH

bietet unter dem Motto "IT-

Welten verbinden!" innovative IT-

Lösungen in den Bereichen Data

Intelligence & KI, Digitalisierung,

Cyber Security, Strategic IT

Management und Software

Engineering an.

M aren Schm idtM aren Schm idt
Personalreferentin

recruiting@conet.de

+49 228 9714-1098

http://domcms.conet.local/DE/conet/unternehmen
https://www.conet.de/DE/conet/unternehmen
https://www.xing.com/pages/conet
https://www.linkedin.com/company/conet-group
https://www.facebook.com/CONET.Group
https://www.instagram.com/conet.group/
https://www.kununu.com/de/conet-technologies
https://www.conet.de/jobs/conet/conet/bewerbung.php/id/2025-010
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