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Zahlen und Fakten
Über uns:
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Gründung 1987

1700 Mitarbeitende

€
230 Mio. Euro Jahresumsatz

22 Standorte in Deutschland,
Österreich, Schweiz, Spanien & Kroatien

Hauptsitz Bonn
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CONET-Unternehmensgruppe
Organisation:
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CONET Services:

 

Beraten. Bauen. Betreiben.
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Organisationsstruktur
CONET Services GmbH:
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Beraten. Bauen. Betreiben.
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Was meinen wir mit Unternehmenskäufen
Ausgangssituation:
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Ein Unternehmen 
spaltet sich auf / 

entlässt eine Tochter 
in die Selbständigkeit

Sicht Finanzinvestor:

 Investiert in den 
Kauf eines 

Unternehmens

Sicht Verkäufer: 

Ein 
Unternehmensteil 

wird verkauft

Sicht strategischer 
Investor: 

Erwirbt ein 
Unternehmen dazu
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Speed   Flex   Trust
Anforderungen:
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Flex matters

Speed matters

Trust matters

Erwartungen an die IT:

▪ vollständige IT Due Diligence (nichts vergessen)

▪ zuverlässige Planung in Ablauf und Kosten

▪ eigenständige, flexible Umsetzung und kurze TSA-Phase

▪ (reibungsloser) Betrieb ab Tag eins

Fallstricke in der IT bei M&A oder Divestments:

▪ andere Herangehensweise beim Client-Management

▪ neue (HW-)Komponenten -> Lieferzeiten

▪ neue Verträge mit Partnern/Herstellern/ERP
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Empfehlung: Unterteilen Sie die Services
CONET M&A Services:
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Datacenter-Infrastructure
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Dran denken!

Ausgangssituation:
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▪ Wird oft unterschätzt: Es gibt viel zu tun.

▪ Jeder Carve-Out ist anders, individuell und neu.

▪ Nicht jeder Verkäufer/Käufer denkt an die IT beim Deal. 

▪ Gefordert ist extreme Flexibilität.

▪ Selbst von großen IT-Firmen erstellte IT Due Diligence 

können lückenhaft sein.

▪ Anspruchsvoller als Server oder Firewalls sind die PPS-/ERP-

Anwendungen.
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Was wir umstellen & bereitstellen können
CONET Services:
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Kunde

User
lokale Systeme

lokale Server

Firewall

Applications

Mobile
Printing

Telefonie

VPN

Home Office

external Supporter LAN / WLAN

WAN Backup

Device

Applikation

interne IT

Fax?

ERP
App A

CRMDMS

App B

App C
App D

Projektmitarbeiter, Spezialisten

M365 Customer Tenant 
(Exchange / Sharepoint / Teams)

PMO

CONET         

VPN

Projekt Controlling

WAN 1

Projektleiter

Standorte
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IT-Aufgaben in allen Phasen Ihrer Business Transformation

CONET M&A Services:
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▪ flexible Beratung zur IT des Targets: 

SAP, Infrastruktur

▪ neutrale Bewertung der vorhandenen Daten

▪ Fallstricke, Hürden und Kostenfallen 

entdecken

I: LOI/NDA

▪ IT Due Diligence Light 

(schnelle Übersicht)

▪ IT Due Dilligence Pro 

(umfassend und detailliert)

▪ verlässliche Planung inkl. erwarteter Kosten

II: NBO

▪ Übergabe an Betrieb oder 

Betrieb durch CONET

▪ Synergieeffekte

▪ erfahrener Outsourcer EU-weit

▪ Betrieb vor Ort, Hosting oder Cloud (hybrid)

▪ Shared Services / Dedicated Services

▪ vom Netz bis zur SAP-Anwendung

IV: Post Merger/Post Acquisition

▪ finale Analysen & Kick-off

▪ Phasenplan, Detailplanung, Umsetzung

▪ Umbau (Buy)

▪ Neuaufbau (Carve-Out/Split)

▪ Konsolidierung (Merger)

▪ Durchführung, Test, Abnahme, Go-live

III: Closing/TSA
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Referenzen
CONET M&A Services:

Questax

produzierender 
Betrieb, Europa 

(keine Freigabe zur Nennung)

PLIXXENT

M-Dax 
Konzern-Tochter 

(keine Freigabe zur Nennung)
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Projektbeispiel: Stand nach 2 Monaten
CONET M&A Services:
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Projektbeispiel: Stand 2 Wochen vor Go-live
CONET M&A Services:
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Das Beste aus einer Hand

CONET M&A Services:

▪ 32 Jahre IT-Business in Europa

▪ Projektgeschäft für Mittelstand, 
Konzerne, Banken und 
Bundesministerien

▪ Risikomanagement und 
IT-Sicherheit nach ISO 9001 und 
ISO 27001

▪ ausgezeichneter SAP Gold Partner
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▪ minimieren durch Best Practice

▪ erkennen durch Prozessmethoden

▪ beseitigen dank Erfahrung

Risiken

▪ konzipieren nach Kundenwunsch

▪ bauen in time und in budget

▪ optimieren für stabilen Betrieb

IT-Strukturen

▪ beraten: Brownfield vs. Greenfield

▪ bauen: ECC, S/4Hana, Cloud

▪ betreiben: schlüsselfertiges SAP

SAP

▪ Vertragsmanagement

▪ Reporting

▪ Teamplay: Buyer, Seller, 3rd Party

Rahmenbedingungen
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Ich lade mich gerne bei Ihnen auf eine Tasse Kaffee ein.

Kaffee oder Tee?
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plenz@conet.de 



CONET Services GmbH
Peter Lenz 

Head of Managed Services
Senior Consultant

Bundeskanzlerplatz 2
53113 Bonn

Ihr Ansprechpartner für Carve-Out-Beratung & -Durchführung

www.conet.de

+49 160 90582643

plenz@conet.de

Danke für Ihre Aufmerksamkeit!

Folgen Sie uns:

Aktuelle Stellenangebote

https://www.conet.de/
https://www.youtube.com/c/CONETde
https://www.linkedin.com/company/conet-group
https://www.facebook.com/CONET.Group
https://www.instagram.com/conet.group/
https://twitter.com/CONET_Group
https://www.xing.com/company/conet
https://www.conet.de/DE/karriere/arbeiten-bei-conet
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